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【まちゼミとは？】「まちゼミ」（得する街のゼミナール）とは、地域の商店自身（店主・スタッ
フ・職人等）が講師となり、自店舗を会場とし、受講者（お客様）に専門的な知識や情報、コツをお

伝えする少人数制の無料のゼミナールです。自店舗に１歩入って頂くきっかけとなり、お店の存在・

店主の人柄…等も知っていただく事により、「お客様とお店の信頼関係づくり」・「お店のファンづく

り」を推進する取組みです。 

愛知県岡崎市で始まった「まちゼミ」は、お客様に喜ばれ、商店個々の新規顧客獲得による売上＆

集客アップ等の成果を上げ、地域の活性化に繋がる成功事例として全国に広がっています。 

今回は、「まちゼミ」の仕掛け人である岡崎まちゼミの会の代表の松井洋一郎さんを講師として招

き、セミナーを開催します。「お客様の満足度↗ 」・「お店の売上＆集客↗ 」・「地域の魅力↗ 」を繋げ

て“三方よし”にする「まちゼミ」の魅力をこの機会に学びませんか！ 
※平成２６年２月（予定）に「野田まちゼミ」（仮称）を中心市街地にて開催予定です。本セミナーは、事業説明会を兼ねていますので、興味のある方は是非ご参加ください。 

日 時 7 月20 日（土） 

１９：００～２１：００ 

 

☞ 三方よし！ 
 

□お客さん 
・プロの知識が得られる 

・信頼のできるお店開拓 
 

□商店 
  ・新たなお客様に来ていただくきっかけづくり 

  ・自店のPR 

  ・売上アップ＆新規顧客獲得・リピーターづくり 
 

□地域 
・市街地エリア全体のイメージアップにつながる 

  ・安心・信頼できる街をPR、行きたくなる街になる 
 

□岡崎まちぜみの会ホームページ 
   ☞http://machizemi.org/ 

場 所 
野田商工会議所 大会議室 
（欅のホール５階）【野田市中野台168-１】 
※駐車場の駐車台数に限りがありますので、公共の交通機関等ご利用下さい。 

講 師 
 

岡崎まちゼミの会  

      代表  松 井 洋一郎 氏 

受講料 無料 

定 員 ５０名（先着順）※一般の方は不可 

◎参考 ： 街元気まちづくり情報サイト「まちゼミ」☞ https://www.machigenki.jp/content/view/1549/324/ 

下記にご記入の上、FAX(電話・メールも可)にてお申し込み下さい。 
※ご記入いただいた情報は、当所からの各種連絡・情報提供の為に利用する他、研修会参加者の実態調査・分析のために利用することがございます。 

お名前  
〔携帯電話                    〕 

参加区分等 
どちらかに「○」 

野田商工会議所会員 ・ 非会員 

商店名  

〔商店会名                    〕 

電 話 

ＦＡＸ 

メール 

 

 

 

 
 

 

 

お問合先  
野田商工会議所 中小企業相談所 

☎ 04-7122-3585 / ﾒｰﾙ info@nodacci.or.jp 

担当 ： 平 井 ・ 髙 倉 まで 

送信 

あなたのお店と新しいお客

様をつなぐチャンスです！ 

松 井 洋一郎 氏 

http://machizemi.org/
https://www.machigenki.jp/content/view/1549/324/
mailto:info@nodacci.or.jp


講師プロフィール 

松井洋一郎(まついよういちろう) 

昭和43年9月26日 愛知県岡崎市生まれ 

㈱みどりや 専務取締役、岡崎まちゼミの会 代表、㈱まちづくり岡崎 代表取締役、 

内閣府 地域活性化伝道師、経済産業省 タウンプロデューサー、中心市街地活性化 

アドバイザー、NPO コラボキャンパス三河 理事、NPO 21世紀を創る会・みかわ 理事 

専門学校卒業後、ＯＡ機器販売会社にて5年間勤務。その後、家業である化粧品専門店㈱みどりや入社。中

心市街地・商店街活性化事業、得する街のゼミナール〝まちゼミ〟を中心に様々なまちづくり施策に取り組ん

でおり。また全国各地の中心市街地・商店街活性化事業のアドバイサーとして活性化事業に関わっている。 

●講演実績  講演会  

＊商店街活性化のツボと仕組み ～三方よしのまちゼミ編～  

＊三方よしの〝まちゼミ〟とは ～「お客様」「お店」「まち」をつなぐ～ 

＊中心市街地・商店街活性化セミナー 

●著書 

100円商店街・バル・まちゼミ ～お店が儲かるまちづくり～【学芸出版社】 2012年12月発刊 

 

事例：「岡崎まちゼミ」 

背 景  ２つのテーマを決め検討 

・中心市街地衰退と商売の変化 

☞大型店の出店、通販、インターネット販売等 

・イベントに人が来るが、個店の売上に繋がらない 

☞来街者ではなく､来店者を増やすには？ 

・深刻な承継問題 

☞従業員を雇うどころか、後継者を養えない 

→ 

・個店の活性化 

（経済性:利益をとれて承継していく事） 

・市民に喜んでもらえる 

（市民の皆様が幸せで豊か） 

  ☞市街地にある沢山のお店の良さを知って 

   もらう機会を作りたい！ 

  ↓ 
進化する「まちゼミ」  「得するまちのゼミナール」（まちゼミ）開催 

・１０年経過、全国に波及。 

・参加している店は、１店舗も廃業していない。 

・ルール厳守と企画発表で地域商業者が団結。 

・参加報告会でお客様の声を共有。 

・運営を自分たちで行い、リーダー育成になった。 

・個店のスキルアップになった。（従業員教育） 

← 

・お客さんが喜んでくれた。 

・お客様の信頼を得れた。 

・参加した店は、個店の販促イベントより成果が 

あった。 

・新たなお客づくりと売上づくりが出来た 

・地域のお店同志の繋がりが密になった 

 

野田商工会議所「定例経営セミナー」（第５期社長塾）を活用しませんか？ 

今年のテーマは、「売上＆集客アップ」で１０回コース（５～７月、９～１１月）で行います。「まちゼミ」

連動企画となっています。売上・来客者数が減少または、横ばい…是非、ご活用下さい。詳しくは、ホームペ

ージをご参照ください。 

☞http://www.nodacci.or.jp/2013/04/h2515.html 

 

今回の「まちゼミセミナー」は、㈱全国商店街支援センターの“まちゼミパッケージ研修”

の公募＜全国で１０ヶ所＞に採択されて「まちゼミ入門コースとして」実施しています。実施

機関（申請商店会）は、野田市本町会（協力：けやき夢ロード・愛宕町会・下町サービス店街）です。 
 

http://www.nodacci.or.jp/2013/04/h2515.html

